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1. En la reuniéon del CNC del 29 de marzo indigué quentendria consultas con varios
Miembros a fin de comprender la importancia dediasrgencias relativas al acceso a los mercados
en las negociaciones sectoriales sobre el AMNAdigiré asimismo que, una vez concluidas esas
consultas, mi intenciéon era informar a todos loserwliros de los resultados, en aras de la
transparencia y la no exclusion.

2. El presente informe ofrece un resumen factico de dansultas que he celebrado
individualmente con siete Miembros, a saber, Aliatral Brasil, China, los Estados Unidos, la India
el Japon y la Union Europea.

Resumen factico

3. De conformidad con lo dispuesto en la Declaraciomidterial de Hong Kong, las
negociaciones sectoriales sobre el AMNA se realppaa alcanzar el objetivo general de reducir o,
segun proceda, eliminar los aranceles, sin quarttcipacion sea obligatoria. Estas negociaciones
conciernen esencialmente a unos 30 Miembros déli@ Que aplican la formula.

4. Llevé a cabo las consultas planteando a cada iparite una serie de preguntas sobre sus
prioridades sectoriales, sus opiniones concretmsadel enfoque basado en cestas de productos y/u
otros posibles enfoques, los detalles de los ptodugue son objeto de peticiones y ofertas, la
contribucién respectiva de los recortes basadok éarmula y las iniciativas sectoriales al nivel
general de ambicion en la esfera del AMNA, asi cdaw posibles transacciones en el marco
del AMNA y con otras esferas de la negociacion.

5. Algunos de esos Miembros han celebrado unas cuaetesones bilaterales a nivel de
Embajadores a lo largo de los dltimos meses. Qh@stuvieron esos contactos bilaterales en 2010.
Todos ellos han participado en varias reunionegdsiles y plurilaterales a nivel técnico, inclasa
otros Miembros de la OMC.

6. Ninguno de los siete Miembros excluye totalmentpdaibilidad de participar en iniciativas
sectoriales. Todos me han indicado que estabguelitos a participar en una 0 mas de esas
iniciativas, dependiendo de los elementos espesifitel trato y de la forma en que se tuviera en
cuenta la sensibilidad que despiertan determinauzes arancelarias.

7. Los Miembros que buscan un acceso adicional a lexcados mediante las iniciativas
sectoriales indicaron que para ellos los sectatiesitarios eran los siguientes: productos quirsico
maquinas industriales; productos electrénicoeygtatos; una mejor atencién de la salud; pramuct
forestales; materias primas; y piedras precigs@yeria. La importancia dada a cada uno de los
sectores variaba segun los Miembros, y algunoslide mmbién sefialaron aspectos sensibles en
algunos de esos sectores.
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8. China, la India y el Brasil precisaron que no bbacaun mayor acceso a los mercados
mediante las iniciativas sectoriales. Cada unellde mencion6 aspectos sensibles concretos en esos
sectores, resultando especialmente probleméatide &s productos quimicos y en menor medida el
de los productos electronicos y eléctricos. Esaniiiros indicaron asimismo una serie de sectores
en los que podrian considerar la posibilidad déigysar, dependiendo de los elementos especificos
del trato.

9. Los Miembros han discutido el "enfoque basado emasede productos” como una posible
estructura para los recortes arancelarios seasrialLos debates han sido de caréacter general y
muestran que hay opiniones diferentes sobre el mide cestas que habria que utilizar, el modo en
gue se deberian asignar los productos a cada gestatrato que se daria a los productos
comprendidos en cada cesta. Se puede decir gaeucadde esos Miembros tiene su propia vision
del enfoque basado en cestas de productos.

10. El nivel de detalle de la cobertura sectorial dedpctos también variaba segun los
participantes. Algunos hicieron peticiones a laapartes indicando los productos para los que
desearian recortes arancelarios adicionales. [Easel de los productos quimicos, esto se hizo por
medio de una lista ilustrativa de capitulos de petas. Sin embargo, no tengo conocimiento de
ningin debate en el que se abordaran productoseasliarancelarias especificos o transacciones
especificas. No hubo una negociacién activa pnogide dicha.

11. En lo que respecta al trato, también habia opisiaiersas. Por un lado, oi decir que era
necesario que la mayor parte de los productos andjafos en los sectores elegidos -en particular el
de los productos quimicos- pasara a cero. Otresnllios opinaban que la finalidad del proceso era
lograr recortes que fueran més alla de los basaddes formula de manera equilibrada y realista, sin
excluir los recortes que no lleguen a cero. Séaxpn distintos medios técnicos para conseguir es
Por otro lado, habia Miembros para los que redacmayor parte de los aranceles a cero no era
posible. Segun los célculos facilitados durargectansultas, la eliminacion de los aranceles dobkre
productos quimicos, las maquinas industriales yplosluctos eléctricos y electronicos equivaldria
practicamente a la aplicacion de la férmula suiaa an coeficiente 4 en el caso de los paises
desarrollados que participan en las consultasu@ar Idel coeficiente 8 que figura en las modalidade
relativas al AMNA que hay actualmente sobre la hgsan un coeficiente 8 aproximadamente en el
caso de los paises en desarrollo (en lugar dektmde 20-22).

12. Pero donde habia diferencias mas importantes era&letema de la funcién de las
negociaciones sectoriales para lograr el nivel iggnde ambicién en las negociaciones sobre
el AMNA. Por un lado, se dijo que era necesarie @s iniciativas sectoriales complementaran el
resultado de las reducciones arancelarias basadées férmula, proporcionando un acceso a los
mercados considerablemente mayor. El objetivoadeiriciativas sectoriales seria reequilibrar las
dispares contribuciones de los paises desarrollpda®ergentes y lograr la armonizacion de sus
aranceles, cuando no su igualacion. En otras palala meta de las negociaciones sectoriales seria
gue los paises emergentes "alcanzaran" a los miEsagollados en cuanto al nivel de aperturagle lo
mercados. Otros Miembros indicaron que la fornauiea debia ser el principal determinante del
nivel general de ambicién de las negociacionesesebAMNA. Las iniciativas sectoriales debian
considerarse un complemento de las reduccionesedsasias logradas con la formula. En este
sentido, algunos de ellos reiteraron el caractepblmatorio de la participacion en las iniciativas
sectoriales asi como los vinculos entre el nivedrdbicion en el AMNA y en la agricultura.

Evaluacion
13. Como se desprende de lo anterior, existe una braohmdamental en las expectativas

depositadas en las iniciativas sectoriales. Ntvaga de un problema técnico, que puede resolverse
mediante ajustes en la estructura de las inicetbegtoriales. Por una parte, estan los que arasid
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gue las reducciones arancelarias logradas con riauféa son insuficientes para cumplir sus
expectativas sobre el nivel de ambicion de la RoddaDoha en relacion con los aranceles
industriales. Aducen que la formula sélo prevéténos recortes de los aranceles aplicados en los
paises emergentes. También sostienen que, dadel aurel de los aranceles industriales de los
paises desarrollados ya es bajo y que las redwscibm la formula se aplicarian sin excepciones, no
tendrian mas argumentos para obtener en el futghacciones de los aranceles industriales de las
economias emergentes. En consecuencia, consideru la Ronda de Doha era la dltima
oportunidad para armonizar los aranceles con lasoggias emergentes. Para eso, se debia eliminar
el grueso de los aranceles sobre los productosicpgma maquinaria industrial y los productos
eléctricos y electrénicos. Por otra parte, esténgque estiman que la formula permite lograr un
considerable nivel de ambicion. Estos Miembrodada® las reducciones arancelarias unilaterales
gue han acometido muchos paises en desarrollo testinda Uruguay y la importancia de que se
consoliden en la Ronda de Doha. También indican par primera vez en la historia del sistema
multilateral de comercio, los paises en desarradiin reduciendo sistematicamente sus aranceles,
incluidos algunos de sus aranceles aplicados. ugnte a las iniciativas sectoriales, esos Miembros
las consideran un medio para mejorar el nivel dei@dn, pero a su juicio esas negociaciones deben
ser fieles al mandato de la Ronda de Doha, y sdgtitradas y proporcionales. Sobre esta ultima
cuestién, algunos Miembros destacan los esfuergsprdporcionados que los paises emergentes
tendrian que realizar para eliminar los aranceldweslos productos quimicos, la maquinaria
industrial y los productos eléctricos y electrésicteniendo en cuenta que actualmente los paises
desarrollados aplican aranceles muy bajos.

14. En definitiva, existen opiniones fundamentalmerigirtas en cuanto al nivel de ambicién
que ofrece la versién actual de la férmula suiahressi las contribuciones de los distintos Miersbro
son proporcionales y equilibradas asi como sobdikazula contribucidn de las iniciativas sectogale
Creo que nos enfrentamos a una evidente brechigcaajue, tal como estan las cosas en el marco
actual del AMNA, y a juzgar por lo que he escuchadamis consultas, al dia de hoy no se puede
superatr.



